
Ihre Aufgaben: 

Als Junior Verkaufsleiter im Vertrieb machen wir Sie 
anfangs mit allen anfallenden Aufgaben dieser Abteilung 
vertraut. Nach kurzer Zeit führen wir Sie sodann an die 
Betreuung unserer Kunden heran, so dass Sie für ein-
zelne Kunden eines Produktsegments alleinige Verant-
wortung übernehmen. 
Zwischenzeitlich erhalten Sie die Möglichkeit, an abteil-
ungs- und unternehmensübergreifenden Projekten mit 
zum Teil internationalen Teilnehmern mitzuwirken, um 
Ihre Kenntnisse über unsere Produkte und Kunden zu 
erweitern. 
Ziel muss es sein, Sie nach rund 2 bis 3 Jahren aktiv an 
der strategischen Ausrichtung des Geschäfts in den 
zugeordneten Produktbereichen zu beteiligen. 
 
 

Unsere Anforderungen: 

Sie haben ein erfolgreich abgeschlossenes wirtschafts-
wissenschaftliches oder technisches Studium (Diplom, 
Master, Bachelor) bzw. einen vergleichbaren Abschluss 
und verfügen zudem über gute Kenntnisse der eng-
lischen Sprache. 
Sie haben bereits Berufserfahrung im Vertrieb eines 
Industrieunternehmens oder einer größeren Handels-
gesellschaft gesammelt. Dadurch verfügen Sie nun über 
eine  Verhandlungs- und Abschlusssicherheit, die als 
gefestigt bezeichnet werden kann. 
Sie sind kommunikativ und sehr stark kundenorientiert.  
Für Sie ist es selbstverständlich, Verantwortung zu 
übernehmen, Sie möchten an Ihren Aufgaben wachsen. 
Es bereitet Ihnen Freude, ihre Aufgaben von Zeit zu Zeit 
auch beim Kunden vor Ort wahrzunehmen. 
Darüber hinaus können Sie sowohl selbständig arbeiten, 
als sich auch gut in ein Team integrieren. SAP/SD-
Kenntnisse sind von Vorteil. 

Unser Angebot: 

Eine hochinteressante und ausbaufähige 
Position innerhalb eines weltweit agierenden 
Konzerns, der Ihnen weitreichende berufliche 
und persönliche Perspektiven bietet. Als 
Junior Verkaufsleiter im Vertrieb haben Sie 
umfassenden Einblick in unseren gesamten 
Vertriebsprozess. Dadurch haben Sie nicht 
zuletzt die Möglichkeit, sich in weiterführende 
Positionen zu entwickeln. 
 
Interessiert? Dann freuen wir uns auf Ihre 
Bewerbung unter Angabe Ihres möglichen 
Anfangsdatums und Ihrer Gehaltsvorstell-
ungen. 

Ihr Ansprechpartner: 
 
Dr. Boris Eitel 
Personalleiter 
 
Saint-Gobain Oberland AG  
Postfach 1160 
88404 Bad Wurzach 
 
Tel: 07564/18 379 
Boris.Eitel@saint-gobain.com 

In unserer Hauptverwaltung in Bad Wurzach suchen 
wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen 

Junior Verkaufsleiter 

(m/w) 

 

Verallia ist eine Marke 
der Saint-Gobain Gruppe. 

Das Unternehmen ist in Deutschland 
ein führender Hersteller von Flaschen 

und Gläsern für sicher verpackte Lebensmittel. 


